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ETAPE 1

FAIS LA LISTE DE TES
MEILLEURS CLIENTS




Cholsis ceux avec qui tu
as eu les mellleurs
résultats.

Puis liste deux choses:

VJ Les actions menées
& Les résulats obtenus
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ETAPE 2

LISTE LES INDUSTRIES DE
CHACUN DE CES CLIENTS




Dans tes melillleurs clients
Il peut y avolir par
exemple :

-=» Une agence Social Ads
-=» Une agence de design
=» Une agence SEO
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ETAPE 3

CREE UN USE CASE POUR
CHACUNE DES INDUSTRIES

‘.n
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Pour chaque use case, tu vas créer
un PDF de présentation de 5 pages.

Page 1: contexte du client

Page 2 : problématique du client

Page 3 : méthodes utilisees

Page 4 : résultats obtenus

Page 5 : 3 pistes d'améliorations
pour votre prospect.




Pour créer des présentations ultra
qualitatives en quelques secondes, tu
peux utiliser I'incroyable outil Gamma !

6 Gamma




m

ETAPE 4

TROUVE UNE CENTAINE
D’ENTREPRISES DANS
CHACUNE DES INDUSTRIES




Pour chacune de ces
Industrie tu vas créer un
fichier d’environ 100
prospects similaires a ton
client initial.

| ‘outil a utiliser = Pharow
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ETAPE 5

ENVOIE LE USE CASE
ADAPTE AUX ENTREPRISES
LISTEES

- J@




Mets le PDF en PJ et
accompagne le avec ce
email.

Et comme je suis sympa, je
te donne un template de
mail a utiliser dans la slide
d'apres !




LIK D

AVANT DE LIRE LE MESSAGE




Bonjour {firstname}

Vous trouverez en PJ une courte
présentation qui a pour but de vous donner
3 pistes d'amélioration pour {probléeme de
ton prospect}

Temps de lecture : 1 minute, montre en
main

Vous avez pour projet de travalller sur ce
sujet ce mois-ci ?



Alors je peux le faire pour tol. Le fonctionnelent
est simple :

-?» Je prends en charge :

_a creéation de tes fichiers
_'enrichissement de tes fichiers

_'écriture de tes séquences de mails

_es configurations techniques et les outils
_a création de tes posts et carrousels LKD

QRRARRKKX

Et c'est seulement 970 € [/ mois
(hors frais de setup, juste le premier mois)

POUR POSTULER CEST ICI :




